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RESUMO

ROCHA, Eduardo dos Santos. A constituicdo do planejamento orcamentério
familiar em Icara. 2018. 65 paginas. Monografia do curso de Administracdo — Linha
de formacdo especifica em Comércio Exterior, da Universidade do Extremo Sul
Catarinense — UNESC.

Compreender a necessidade de um orcamento bem equalizado com as despesas e
receitas em uma familia desenvolve economicamente o grupo e toda a comunidade
envolvida no processo, elevando culturalmente o modo como a conscientizacédo é
utilizada, principalmente em areas financeiras. O Brasil ainda ndo possui uma cultura
financeira esclarecida, as pessoas ndo possuem a consciéncia para tais ideias e criam
na maioria dos casos obrigacdes que ndo poderdo arcar ao longo do tempo,
inevitavelmente acabam com o crédito de seus nomes na sociedade. Uma grande
parcela da populagéo vive dentro do sintoma de um pais subdesenvolvido que luta
por crescimento, mas nao investe no conhecimento de sua nacéo. Portanto o objetivo
deste trabalho foi apresentar de que forma os icarenses organizam seus orgamentos
familiares, relacionando os resultados com o nivel de compreensao financeira de cada
grupo especifico. A pesquisa utilizou um questionario quantitativo com 22 questdes
fechadas, respondido pela amostra de 196 pessoas, considerando para tais
informagdes um erro amostral de 7%. As perguntas responderam ao objetivo geral do
trabalho, mostrando por exemplo que quanto maior € o nivel intelectual dos
entrevistados, maior € o controle financeiro familiar, assim como quanto maior o
controle econébmico da familia, maior € a liberdade que se possui para realizar
provisdes de capital. Devido a pesquisa foi possivel determinar que o quanto maior o
nivel de gestdo maior é a saude financeira familiar. O estudo se consumou com a
analise dos dados obtidos e o fechamento final da pesquisa.

Palavras-chave: Orcamento. Conhecimento. Financeiro. Familiar.
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1 INTRODUCAO

Vive-se em uma sociedade que ndo possui a capacidade de manipular
recursos financeiros (STRATE, 2010) e, pode-se perceber essa falta de instru¢do com
a informacdo quando se analisa a quantidade de inadimplentes no pais. De acordo
com a revista Exame (2017), o Brasil alcancou 61 milhdes de devedores em maio de
2017, o maior indice desde 2012.

O artigo publicado baseou-se no site (SERASA), que é um indicador
econdmico de dividas financeiras, criado com a intencdo de constatar legalmente
pessoas que possuem contas a pagar e prover op¢des de crédito aos mesmos. Por si
s6, os indicadores ja provam a falta de conhecimento e a impulsividade que norteiam
o estilo de vida do cidadao brasileiro.

Dessa forma, pode-se compreender a partir dos dados extraidos desta
pesquisa que os brasileiros gastam por impulso, pois gastam o que nao possuem. De
acordo com Hartmann (2002), todo o conhecimento acumulado pelas aspiracdes
pessoais posteriormente serd transformado em inspiracdo para o ambito dos
negécios, esta afirmacao infere que os setores da economia brasileira sédo reflexos
das formas com as quais as pessoas manipulam o conhecimento e o transformam em
necessidade, quando o setor privado demonstra dificuldades, ele apenas representa
um sintoma do que esta errado na sociedade como um todo.

Portanto, determina-se que as pessoas nao foram preparadas para
compreender como investir no momento e no lugar correto, pois nunca planejaram
claramente os objetivos para suas vidas (CERBASI, 2013), assim como nao foram
desenvolvidas faculdades criticas capazes de gerar informacdes suficientes aos
cidadaos, o que os torna reféns de um sistema que suga as riquezas que 0S mesmos
poderiam dispor, delimitando seus poderes diante da instituicdo com a qual deveriam
supostamente usufruir.

Em detrimento destes fatores, a compreensdo dos métodos e processos
gue controlam e gerenciam de maneira adequada estes recursos sao cada vez mais
importantes, quando comparados a um cenario encontrado que deveria ndo assustar,
caso houvesse a utilizacdo de um planejamento financeiro (CERBASI, 2013). Ainda

assim, este contexto é vivenciado por uma esmagadora quantidade de pessoas.
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O mundo evoluiu ,e com ele a qualidade de informacdes, mas para Velloso
(2000), apesar de se estar em uma era em que 0 conhecimento estd em constante
desenvolvimento o ser humano continua demonstrando e sempre atestara, que €,
para si proprio, um mero desconhecido, expressando a fraqueza humana quanto aos
desejos materiais e sua falta de instrucdo perante os mais diversos acontecimentos
do seu cotidiano, uma destas situacdes tornou-se o objetivo de estudo que move e
desenvolve as nacdes, o “dinheiro”.

Portanto, o sucesso é o resultado de a¢des pessoais, segundo Farinhas
(2007) sendo ele a busca por solugfes concretas e alternativas voltadas a melhoria
da qualidade de vida sdo aspectos encontrados em pessoas com discernimento
suficiente para controlar, investir e manipular de forma correta seus recursos,
transformando o sucesso pessoal em um processo gerencial, com 0s corretos steps
(passos coordenados como um tutorial de como agir diante de determinados
contextos), avancam e desenvolvem seus conhecimentos junto a evolucéo intelectual.

Uma maneira que prioriza a busca pelo triunfo e que vem crescendo nos
altimos tempos, principalmente em orcamentos familiares € o planilhamento,
fundamentalmente se esquematiza o planejamento, sistematizando as necessidades,
agrupando-as por prioridade, como uma forma de controle financeiro e estratégico
para um futuro cobmodo e independente, ele é realizado com a disposi¢cdo econdmica
das receitas e gastos familiares e, possibilita uma administracdo do dinheiro e o corte
de gastos inoportunos (GRAVINA, 2014).

1.1 SITUACAO PROBLEMA

Parte-se do principio de que uma grande parte dos brasileiros ndo possui
controle financeiro suficiente para saber os momentos adequados de investir seus
recursos, gerir suas receitas e controlar o fluxo de dinheiro que entra e sai dos fundos
familiares, fundamenta-se esta afirmacédo nos dados extraidos do site de controle
financeiro do Brasil, Serasa (2017), o mesmo demonstra que 25,6% das pessoas no
pais possuem passivos a serem resolvidos.

Pode-se destacar que uma fatia destes problemas ocorre também por
politicas comerciais, partindo do principio de que inUmeras empresas proporcionam

aos clientes formas diversificadas de quitacdo de dividas, possibilitando vantagens e
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facilitando o seu acesso, gerando na populacdo um desejo de adquirir 0 que néo
deveria e acumulando obrigacdes ao longo dos anos.

O pais conta também com uma enorme cadeia de diferencas sociais,
principalmente no tocante as financas. De acordo com o (IBGE, 2016), cerca de 43,4%
de todas as riquezas geradas pela nagao ficaram acumuladas nas méaos de 10% dos
contribuintes, o restante, porém, foi dividido entre os demais 56,6% da sociedade.

Apesar disso, a regidao sul do Brasil, baseada no site SPC (Servico de
protecdo ao crédito), & proporcionalmente a menor devedora do pais, com cerca de
36% da populacdo endividada, Icara estd entre as 600 cidades com o melhor
“Rendimento e salario” da unido (dos 5.570 municipios do pais), sua populagéo possui
cerca de 2,5 salarios minimos por trabalhador e sua inadimpléncia de pessoa fisica
varia de 2% a 4%.

Ressalta-se que além destas questdes globalizadas, muitas vezes o erro
esta em quem gere o dinheiro, como mostra Cerbasi (2013) “Os problemas financeiros
familiares decorrem de decisdes ou escolhas ruins. Se vocé enfrenta dificuldades
dessa natureza, a culpa nao é dos juros elevados dos bancos, mas sim de um padrdo
de vida elevado demais para a renda da familia”.

Portanto, identificar a forma como séo realizados os orcamentos das
familias desta regido e analisa-las para entender como sdo divididas as relacdes
receitas x despesas, pode ser uma maneira eficaz de reduzir o indice de pessoas que
necessitam de capital de terceiros, em detrimento da falta de conhecimento ou pelo
consumismo exagerado, para a possibilidade de obter melhores condi¢cfes de vida.

Sendo assim, este trabalho vai responder a seguinte questdo: Quais as

variaveis existentes nos planejamentos orcamentarios das familias de Icara?

1.2 OBJETIVOS

Portanto, o trabalho analisara as situacBes financeiras presentes nas
familias do municipio de Igara, incorporando-as ao cenario brasileiro e comparando
com aspectos presentes em livros e artigos periddicos para que se compreenda em

gue contexto 0s mesmos se classificam.
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1.2.1 Objetivo Geral

Sistematizar os dados extraidos da pesquisa referente as variaveis

existentes nos orcamentos familiares no municipio de Icara.

1.2.2 Objetivos Especificos

» Descrever as principais dificuldades das familias em administrar suas
financas;

» Constatar os indices de inadimpléncia e os tipos de investimentos
preferidos no ambito do orcamentario familiar;

» ldentificar as prioridades nos orcamentos familiares de Icara;

» Analisar os principais gastos financeiros das familias da regiéo Icarense.

1.3 JUSTIFICATIVA

Devido ao cenario em que o Brasil se encontra, principalmente nesta ultima
década, possivelmente por uma ma educacéao financeira (GRAVINA 2014), pode-se
entender o porqué da importancia de se estudar financas pessoais. A quantidade de
brasileiros que desperdicam dinheiro simplesmente por ndo compreender conceitos
basicos de financas, chegou a niveis alarmantes, apesar da desinformacéo, pode-se
citar também como fator intensificador os altos impostos embutidos na producéo e
comercializacao dos produtos no mercado interno.

O site de analises que apura dados oriundos da nacéo brasileira (IBGE),
publicou em 2009, com seu indicador de pesquisas especificas “POF” (pesquisa de
orcamentos familiares), que 68% das familias brasileiras gastam mais do que recebem
durante o més, dessa forma ndo importa o tempo que se passe, todo fim de més sera
vivido de forma sofrida por uma esmagadora parte da sociedade.

Portanto, uma solugcdo para tais problemas pode ser encontrada na
compreensao dos métodos que fazem com que empresas de diversos segmentos
tenham sucesso em suas empreitadas e poder aplicar estes conceitos em seus

orcamentos familiares, pode, de forma sistémica e gradual, diminuir os indices de
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cidaddos que gastam mais do que possuem (BITENCOURT, 2004) ou que estédo
presos a dividas com juros absurdos impostos por bancos que visam somente o lucro,
independente da necessidade do povo.

Instaurando-se um bom planejamento financeiro e um devido controle
orcamentério nas familias, espera-se que a quantidade de inadimplentes despenque
exponencialmente, trazendo beneficios a sociedade, pois desta forma o povo teria
melhores condi¢cdes de vida e principalmente oportunidades para investir seus
recursos de maneira correta (STRATE, 2010), fomentando a criagcdo de empregos e
elevando o nivel cultural da regiéo.

Com as corretas modelagens o sucesso na gestéao das finangas pessoais,
aplicadas a orcamentos elaborados por métodos cientificos, seria apenas uma
guestao de tempo.

Ainda que, a evolucado financeira da populagdo pareca uma um sonho
impossivel, implantando-se os corretos métodos de aprendizagem e que 0S mesmos
ocorram desde o seu principio de forma integral e produtiva, ha esperancas de que o
povo usufrua de melhores condi¢cdes em seus futuros, baseando-se apenas em seus
esforcos empregados durante suas vidas.

Um dos meios que podem ser empregados para que o desenvolvimento
ocorra de maneira apropriada € a criagdo de uma ferramenta de controle financeiro,
onde h& a delimitacdo dos recursos sobre a receita mensal, dessa forma o
planejamento (item indispensavel), torna-se um aliado as pessoas e cria a
possibilidade da obtencéo de resultados futuros antes incapazes de serem obtidos
(CERBASI, 2013).

Atualmente conhecidos como, orcamentos familiares, sdo basicamente
uma adequacéao dos recursos aplicados pelos provedores da familia, nos seus gastos
mensais.

A monografia esta disposta estruturalmente em cinco capitulos. O primeiro
deles apresenta o tema e a situacéo problema do caso pesquisado, juntamente com
0S objetivos a serem alcancados e a justificativa de sua aplicagdo. No segundo
capitulo foram realizadas citagcbes e referéncias pertinentes ao tema e que
possibilitam ao trabalho uma esséncia de onde todas as informacfes sdo baseadas,
assegurando a autenticidade da pesquisa. O terceiro capitulo demonstra a forma

como o texto foi elaborado, onde ele foi aplicado e as classificagcbes que o mesmo
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obteve. O quarto capitulo traz os resultados, e por consequéncia, responde a pergunta
inicial de todo o projeto, atingindo os objetivos esperados, propostos pela monografia,
0 quinto e ultimo capitulo evidencia o fechamento e conclusdo do processo, com as
referéncias, apéndices e questionarios utilizados ao longo do desenvolvimento do

mesmo.
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2 FUNDAMENTACAO TEORICA

Neste capitulo é apresentado uma analise com relacdo ao contexto de vida
atual das familias de Icara, relacionando seus habitos financeiros com pesquisas
fundamentadas em importantes estudos sobre economia e a manutencao das suas
relacdes com receitas e despesas pessoais, portanto, servird de embasamento teérico
livros, monografias, artigos cientificos e obras da literatura que classifiguem este

projeto como esclarecedor de conhecimento.

2.1 A CONCEPCAO MERCADOLOGICA FINANCEIRA

A administracéo financeira € uma ferramenta que vem desenvolvendo-se a
medida que o mundo evolui, novas formas de lidar com dinheiro, novos meios de
controla-lo e maiores oportunidades destacam-se a aqueles que desejam manipular
de forma correta 0s seus recursos, muitas vezes negligenciadas as técnicas
transformam o desenfreado consumismo em investimentos necessarios, que
asseguram os custos elevados de investidores.

A educacado que é adquirida dos conceitos da administracéo financeira e
aplicada ao dia a dia dos cidaddos é a medida de troca que classifica os aptos a
controlar e gerir financas pessoais, daqueles que esbanjam o que possuem, mas
arrependem-se de ndo conseguir administra-lo da melhor maneira (ALERIGI, 2014),
portanto compreender 0s conceitos basicos de decisbes que precisam ser tomadas

elencam o grau de educacéo que os empreendedores detém.

2.1.1 Oportunidades e riscos

Em diversos momentos os empreendedores, assim chamados, aqueles
gue possuem interesse de multiplicar seus recursos, encontram-se em situacoes
dificeis, baseado no extrato do livro de Cerbasi; Paschoarelli (2007, p. 37), 0 principio
fundamental de qualquer empresa é deixar seus proprietarios mais ricos, para tal,
terdo de enfrentar barreiras, que surgem com o intuito de desmotiva-los, ainda assim,

deve-se destacar que nesses momentos que se encontram as melhores
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oportunidades, devido ao fato de que a maioria dos individuos fugiria de determinadas
situacbes que colocariam seus investimentos em risco, ainda assim, esta é uma
alternativa sem volta, s6 quem possui coragem para arriscar corre o risco de lucrar.

Diversas sdo as opc¢Oes para aqueles que desejam mudar de vida e
arriscar-se em um mercado tdo competitivo como o brasileiro, ainda que, a quantidade
de novas empresas cresc¢a a cada ano. Motivo este que nao impede os investidores
de aplicarem erroneamente seus recursos em negocios que possuam baixo risco de
retorno.

Baseando-se nas pesquisas apresentadas pelo SEBRAE (2017), vé-se que
o indice de empresas que resistiu a dois anos de servico passou de 54% para 77%
entre 2010 e 2014, incluiu-se nessa pesquisa os MEI (Microempreendedores
individuais), que sdo empresarios com rendas menores e faturamentos de acordo com
o seu perfil, portanto, se enquadram em niveis diferentes com relacdo a impostos e a

participacdo comercial, os dados estdo apresentados na figura a seguir:

Figura 1 - Aumento percentual da sobrevivéncia empresarial no Brasil
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Fonte: SEBRAE (2017).
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Uma grande evolucdo comparado aos anos anteriores, visto que, esses sao
de maneira geral os piores anos para aqueles que se arriscam financeiramente em
um negécio. Indicando que, as empresas estdo planejando-se melhor, de maneira
geral, pois todos os aspectos levam ao resultado esperado.

A questédo empresarial sempre foi o recurso mais utilizado para rentabilizar
riquezas e ir em busca das mesmas. Pois além da satisfacdo pessoal que ser dono
do préprio negoécio pode proporcionar, 0 proprietario ainda possui ao seu dispor a
possibilidade de faturar muito mais que qualquer outro emprego poderia um dia
oferecer (CERBASI; PASCHOARELLI, 2007), sintetizando a andlise de que em certos
casos 0s riscos podem ser grandes, mas as oportunidades sempre existem, a
recompensa é uma questao de tempo e planejamento estratégico aplicado ao projeto.

O primeiro empecilho encontrado pelo empreendedor sera sempre a dificil
decisé@o entre estar seguro dos riscos ou investir e lucrar muito, mas com a infeliz
possibilidade de perder tudo (CHIAVENATO, 2005), inferindo que riscos sao
necessidades exigidas pelo mercado para que a aplicacdo envolvida de retornos
realisticos dos recursos empregados e, portanto, convenha tomar para si 0s perigos
de investir em um local onde a rentabilidade pode, ou ndo, corresponder ao que foi

praticado.

2.1.2 Espirito empreendedor

Caso seja necessario a aplicacdo de recursos proprios para rentabilizar os
recursos disponiveis, existem diversas maneiras de executa-los, como a poupanca,
titulos publicos e principalmente, parafraseando Seabra (2011) “[...] em vocé mesmo”,
visto que dentre os demais citados € o que apresenta maior retorno, ainda que
proporcionalmente o0 maior risco.

Contudo, apesar das opcdes disponiveis no mercado a criatividade é um
traco marcante dos empreendedores, pois estes ndo esperam pela inovagao, eles
buscam-na de forma sistematica por meio de agdes proativas (MIGUEZ; LEZANA,
2018), pois apesar das alternativas, os retornos existentes sao taxas minimas e
investir em si préprio possui vantagens, pois 0s recursos circulam nas maos do dono

do empreendimento, com o planejamento estratégico e a utilizagdo de ferramentas
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financeiras corretas, faz com que o mesmo nao desperdice os seus fundos de forma
equivocada.

Para tanto, a pessoa necessita de forca de vontade e capacidade para
driblar dificuldades, diante de tais impasses encontra-se 0s verdadeiros
empreendedores, pessoas com capacidades para criar sistemas de produtos e
servicos que visam sempre o resultado final positivo (MIGUEZ; LEZANA, 2018),
portanto, o empreendedor precisa enxergar a saida para os contratempos que 0
impedirdo de seguir em frente e lucrar com suas criacoes.

Pessoas que buscam utilidades para seus atributos mudam o cenario onde
vivem e consolidam suas ideias na realidade, séo elas possuidoras de caracteristicas
capazes de trazer para a realidade os pensamentos, visando a sua prosperidade e de
todos aqueles que estdo ao seu redor (CHIAVENATO, 2005), denominando-os entéo,
de empreendedores.

Consequentemente quando ocorre a mudanca de patamar econdémico
familiar e principalmente a evolucéo financeira a partir dos dados inseridos no contexto
diario do cidadao, os resultados considerados perante os riscos e as possibilidades é
o fluxo necessario para a consolidagdo do individuo como um possivel credor
financeiro, alcancando os objetivos apenas quando empreender e inovar fizer parte
da cultura e da estratégia da organizacao familiar ou empresarial (MIGUEZ; LEZANA,
2018).

Dessa forma, pode-se entender melhor que o conceito de empreender ndo
atua apenas como passo inicial para a constru¢cao de um empreendimento, mas esta
sim relacionado com a sintetizacao de toda uma comunidade que se beneficiara das

acOes empregadas em um projeto.

2.1.3 Mercado financeiro

Agir de acordo com as necessidades de mercado, planejando
estrategicamente como e por onde agir, pode assegurar resultados positivos mais
rapidamente, isso por que o mercado abrange diversas oportunidades, inserir-se em
mais de uma delas é também uma forma de driblar dificuldades, pois ele é amplo em
instrumentos de investimento, cada um com caracteristicas proprias, taxas de retorno
e risco associado (CABRAL, 2002).
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Sintetizando brevemente a forma como o comércio atua, tem-se muitas
maneiras de poupar os recursos adquiridos através dos anos de trabalho, mas certos
deles ndo asseguram ao cidadao o retorno esperado, devido a faléncia financeira do
pais, o direito assegurado constitucionalmente pelo estado passou a ser artigo de
luxo, para poucos, o restante deve tomar conta pessoalmente do que restou.

Portanto, existe a necessidade de investir os excedentes de caixa em
titulos e opcdes que apresentem um retorno positivo aos recursos rentabilizados com
o trabalho (CHIAVENATO, 2005), sendo esta umas das fontes de renda para aqueles
que desejam introduzir-se no mercado financeiro e ndo depender do governo para
manter-se seguro.

Outro fator que contribui negativamente para a disparidade financeira entre
as pessoas, gira em torno da atuacdo econémica que o governo brasileiro possui, nos
ultimos anos o pais vem enfrentando dificuldades para manter-se estavel, a taxa de
desempregados por exemplo atingiu em 2016 de acordo com o IBGE (2017), um
recorde que desde 2012 né&o era alcancado, com mais de 13 milhdes de desocupados
no Brasil.

Além deste fato preponderante, a unido conta com um rombo no setor
previdenciério, isso da-se porque a piramide de idade brasileira possui agora e
continuara a ter nos proximos anos mais idosos que pessoas aptas a trabalhar, que
nao contribuem com seus servi¢cos e, portanto, ndo possuem descontos do FGTS e
outros impostos sindicais em suas folhas salarias, desta forma estardo apenas
recebendo da unido devido aos seus anos de servi¢os prestados.

Determinando um furo de caixa no qual o governo nao conseguira arcar
com o0s recursos emprestados da populacdo (2018) caso ndo haja uma reforma
constitucional, serd um inadimplente do préprio investimento, assim como uma
empresa o0 governo apresenta dificuldade em gerir o dinheiro corretamente,

considerando os escandalos dos ultimos tempos.

2.2 A ADMINISTRACAO DE INVESTIMENTOS

A partir do momento em que 0 empresario se encontra em uma posi¢ao
adequada para expressar suas ideias, interagir com o seu meio e agir conforme

acredita, baseando-se em pensamentos e métodos ja citados no texto, ele estara apto
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a gerir 0 seu proprio lucro, assim como de outros 6rgaos que lhe for conveniente, visto
que o controle financeiro j& € recorrente de suas acoes, e a gestdo dos recursos, fardo
este que ndo precisara mais ser tdo pesado, pois a administracdo tornara-se entéo
em uma rotina enraizada com tais procedimentos.

Uma pesquisa realizada pelo SEBRAE (2016), apresenta os riscos e as
principais barreiras em um investimento empresarial, onde o dono é o proprio

investidor dos seus recursos e 0s dados estao representados na figura a seguir:

Figura 2 - Principais barreiras em investimentos empresariais
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Fonte: SEBRAE (2016).

Entende-se a partir dos dados expostos que o Brasil apesar de possuir uma
grande demanda de pessoas interessadas em investir, impde diversas barreiras
fisicas e juridicas aos inovadores e empreendedores, o que acaba infelizmente por
frear o crescimento daqueles que pretendem retirar de planos imaginarios o téao
sonhado “negécio proprio” e, por consequéncia, atrasando a evolugéo da sociedade
e impedindo o desenvolvimento de grandes projetos.

Destaca-se a partir da figura, que as principais barreiras em um
investimento empresarial ocorrem pela falta de capital e pela falta de gestdo sobre o

mesmo, consequentemente, apos sucessivos problemas os erros sO se proliferam
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apos a primeira falha e tudo se torna insustentavel, sem controle, e muitas vezes
torna-se a porta de saida do investimento do comercio.

Portanto, o principal meio pelo qual empreendedores decidem recorrer
guando se encontram em tais circunstancias, sao nos investimentos, pois estes lhes

asseguram ainda mais recursos, em detrimento do tempo no qual lhes é empregado.

2.2.1 Problemas empresarias

Toda empresa inicia sua jornada na busca de um objetivo comum,
“dinheiro”, saber lidar com as situa¢des do dia a dia promovendo o beneficio proprio
e o0 crescimento integrado de todo o ciclo mercadoldgico, aproxima as organizacdes
das metas estabelecidas e prontamente ao mais importante de todas elas, o lucro
financeiro (FRAGOSO; SERGIO, 2011).

Ainda que todos os procedimentos sejam executados da melhor maneira
possivel, onde o empresario haja com resiliéncia diante das dificuldades e siga
metodologias de livros e aplicacdes de dicas de profissionais jA& bem-sucedidos
financeiramente, o mercado é conhecido por altas e baixas e por ndo perdoar erros,
nesses momentos que uma instituicdo deve agir em pré6 da sua sobrevivéncia,
buscando e utilizando tudo disponivel.

O problema vem apds esses acontecimentos, pois a maioria das
corporacbes acaba por se endividar devido a empréstimos de terceiros e
financiamentos com juros altissimos, que se tornam canceres institucionais, por
incluirem-se no fluxo de caixa, e por diversas vezes quebrarem um planejamento
inicial.

Assim como acontece com empresas, uma familia pode vir a sofrer dos
mesmos problemas, devido a alguns fatores, como a falta de consciéncia financeira,
o consumismo desenfreado e o ndo conhecimento acerca do assunto em questéao.

Portanto, € sempre valido consultas com profissionais e 0 minimo de

planejamento econdmico com relacéo ao dinheiro gasto e ao adquirido.

2.2.2 Estrutura de capital
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No mercado financeiro existe uma estruturacdo basica dos capitais
aplicaveis e ele, corresponde ao capital social que o préprio dono concede
temporariamente ao terceiro, concessao esta também denominada de principal (HOJI,
2014), basicamente é o dinheiro (recurso) cedido ao tomador, como forma de
financiamento ou aplicacdo, empregado para gerar maiores lucros e diversificar a
maneira como 0s investimentos sdo realizados, tornou-se ferramenta importante no
cenario econdmico brasileiro, além de servir como seguro pessoal, gera possibilidades
de ganhos ao cedente que lucra com sua valorizacao no tempo.

De acordo com Assf Neto (2010), o capital proprio empresarial investido no
ambito da obtencdo de lucros é necessariamente o “recurso dos acionistas”,
independentemente da quantidade que foi aplicada, as expectativas sao de que a taxa
minima interna de retorno seja o capital empregado.

A obtencédo destes recursos capitais € classificada como os empréstimos
de patriménio terceirizados que se acumulam ao montante de dividas inconvenientes
da empresa, Assf Neto (2010), ainda assim, séo utilizadas como fomento para o
crescimento organizacional, ainda que se transformem em dividas de cunho “fixo”.

Portanto, pode-se classificar a estrutura de capital de duas breves
maneiras, a primeira delas diz respeito a aplicacdo de capital primério (capital de
acionistas), esta é necessariamente paga de acordo com o desenvolvimento da
organizacdo no mercado e a segunda delas leva em conta todos 0s empréstimos
adquiridos por terceiros, sejam eles pessoas fisicas ou juridicas, bancos e instituicdes
de crédito, tornam-se custos fixos que necessariamente devem ser pagos
mensalmente, por isso instituicbes que conseguem manejar essas diferencas nos

seus planejamentos estratégicos evoluem mais do que o esperado.

2.2.3 Juros e inflacéo

O mercado financeiro brasileiro ndo pode ser considerado estavel para
guem gostaria de investir seus recursos, devido ao fato de que o pais hao possui uma
moeda comercialmente forte e muito menos seguranca de que seus investidores
poderédo ser ressarcidos caso algo nao ocorra conforme o planejado, ainda que para
iss0, supde-se que bastaria a emissdo de papéis moeda aos provedores deixando ao

“livre mercado” a responsabilidade de realinhar as estruturas de capital.
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Deve-se a isso o fato de que o Brasil sofre com desordem econdmica e isso
altera o valor significativo dos produtos do mercado, como defende Hoji (2014, p. 49)
“[...] o aumento generalizado de precos, que provoca reducdo do poder aquisitivo da
moeda, isto €, com a mesma quantidade de unidade monetaria, passa-se a comprar
menos quantidades de produtos e servicos”.

Portanto, altera-se drasticamente a oferta e a procura por determinados
bens e servicos 0 que desencadeia uma série de barreiras financeiras a pessoas
interessadas em administrar seus capitais na uniao.

Além disso, vale ressaltar que diferentemente dos investimentos os juros
sdo aplicagbes com retorno absoluto e de acordo com (SANTOS, 2015) s&o os
produtos com a maior rentabilidade do mercado brasileiro, pois ao contrario de outros
titulos capitalizados, que rendem de forma natural e linear, 0s juros se propagam por
outros meios, Vvisto que crescem exponencialmente, alcancando valores
absolutamente maiores.

Sintetiza-se que no sistema brasileiro atual a forma como o governo atua
nas situacdes bancarias do pais é o reflexo de ma administracdes, que arruinaram 0s
cofres puablicos, portanto deve-se destacar que com a instabilidade que esté intrinseca
Nno mecanismo monetario o povo sempre tera de lutar por seus direitos uma vez
constitucionalizados por lei, pois o valor de suas receitas ndo € a mesma ao passar
dos anos.

Uma mao invisivel como é conhecida o auto balanceamento do mercado,
€ encontrada também com os juros, porque estes sao determinados em funcao da
oferta e da demanda dos recursos financeiros disponiveis no comércio brasileiro
(HOJI, 2014), determinando um conceito simples, mas que influéncia diretamente na
forma como aplica-se capital na economia brasileira e contrapondo nocdes basicas

de engenharia econdmica e aplicacéo de recursos.

2.2.4 Titulos publicos

Da mesma maneira que as trocas de dinheiro entre companhias no
comeércio brasileiro ndo se dédo apenas por produtos ou servi¢os, sendo elas também

como forma de empréstimos de dinheiro, 0 governo também se utiliza desta
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possibilidade para a quitacdo de possiveis dividas que venha a ter ou que estdo
convencionadas a serem pagas.

Dessa forma a unido emiti um documento fiscal que garante o reembolso
do empréstimo realizado por qualquer cidaddo que deseja com uma rentabilidade
assegurada, o retorno do seu dinheiro.

Aplicados em “fundos especiais e estatais”, que controlam e administram o
recurso investido, disponibilizando-os posteriormente para investimento de recursos
publicos ou empresas privadas, sdo os denominados titulos publicos (CHIAVENATO,
2005), que servem como uma valvula de escape em momentos de crise e dificuldades,
que os 0rgaos publicos venham a enfrentar.

Portanto, classificando-os como, papéis de origem publica emitidas pelo
estado para o financiamento de uma divida, quando vocé adquire um titulo vocé esta
emprestando seu dinheiro para o governo financiar seus gastos em saude, educacao
e seguranca (FRANCO, 2010), e em detrimento deste financiamento, o governo paga
juros pelo tempo empregado ao empréstimo recebido, salientando que independente
do capital disponivel, o cidaddo interessado pelo retorno dado ao seu investimento,
pode aplicar suas quantias sem medo, pois o ressarcimento federal € uma opc¢éo
segura.

Eles sédo considerados titulos de renda fixa, portanto no momento do
empréstimo o empresario ja sabe as condicbes nas quais seu dinheiro vai variar,
possibilitando um planejamento prévio do seu retorno, a Unica diferenca € que este
financiamento rende conforme a taxa SELIC, que é “... a taxa média ajustada dos
financiamentos diarios apurados no Sistema Especial de Liquidacdo e de Custddia
(Selic) para titulos federais” de acordo com o Banco Central do Brasil.

Portanto, o valor resultante sera sempre baseado no rendimento diario dos

investimentos relativos as operacoes federais.

2.2.4.1 Fundos de renda fixa

Para aqueles que desejam maior flexibilizacdo quanto ao recurso desejado
existem ferramentas que podem ser empregadas para uma necessidade a longo
prazo, como cita Chiavenato (2005, p. 52) “A emissdo e a venda de debéntures

proporcionam — como no caso das acdes — flexibilidade na utilizacdo dos recursos,
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pois permitem a obtencao de financiamento a longo prazo para suas operacgoes”, sdo
estas aplicagbes com maior lucratividade e rentabilidade proporcional, ao tempo
disponibilizado.

Os fundos de renda fixa representam, portanto, empréstimos terceirizados
de dinheiro, que possuem baixo risco e por consequéncia menores numeros brutos
de rendimento final, pois sdo considerados financiamentos de longo prazo, indicado a
agueles que estdo com um fluxo de caixa encaixado com suas operacdes, ou para
agueles que simplesmente possuem dinheiro guardado e acreditam ser interessante
valorizar seus recursos.

A unido possui uma plataforma onde disponibiliza os titulos a qualquer
interessado em financiar as dividas federais, e la oferece a possibilidade de
investimento em alguns produtos, chamados de “Titulos do Tesouro Direto”, cada um
com suas caracteristicas especificamente detalhadas (NACIONAL, 2018).

O dinheiro valoriza ao longo do tempo e, portanto, viabiliza novas
possibilidades, ainda que os mesmos ndo representem significativos riscos aos seus
compradores, pois sdo eles 0os mais seguros de toda a cadeia financeira (LOVATO,
2011), & medida que o tempo passa o dinheiro recebe a valorizagéo fiscal necessaria
devido aos juros e inflacdes empregadas no mercado financeiro.

Normalmente os fluxos de caixa, capital de giro, estdo aplicados em bancos
ou cooperativas de crédito, visto que estes possuem a acessibilidade ao recurso no
momento necessario, portanto valorizam, ainda que pouco e podem ser retirados num
momento inesperado para quitar alguma divida ou simplesmente para realizar um
investimento de ativo imobilizado.

Entende-se, portanto, que as familias ndo possuem um conhecimento
basico e ndo compreendem que os titulos publicos representam melhores ganhos
relativos, quando comparados a poupanca por exemplo, resultam em ganhos

exponencialmente maiores.

2.3 O DESENVOLVIMENTO DO PADRAO ORCAMENTARIO

De acordo com evidéncias levantadas por pesquisadores, acredita-se que
as técnicas financeiras surgiram no inicio do século XX, ndo tdo sofisticadas como

agora, mas ainda assim baseando-se em entradas e saidas de “dinheiro”, anotagdes
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referentes a trocas de recursos entre produtores, uma necessidade que sempre trouxe
consigo significado e valor, por conta das necessidades de sobrevivéncia, simples,
mas de grande importancia (SAITO; SAVOIA; FAMA, 2006).

Desde entdo seu progresso assegurou também a evolucdo das trocas,
moedas que representam valor a produtos e procedimentos que 0s tornam mais
acessiveis, levando o planeta a globalizacdo encontrada nos dias atuais, a
modernidade assegurou melhores condi¢cdes de compra e venda e de analises mais
sofisticadas de gestao.

Assim como na época do feudalismo, periodo onde a evidéncia destas
técnicas pode ser fielmente notada, as familias se organizavam para produzir seu
consumo préprio de alimentos e vender os excedentes, para acumular caixa, para que
fosse possivel a quitacdo de impostos que mantinham a realeza no poder com o
controle de todos os recursos finais (DASCENA, 2015), atualmente os conceitos néo
mudaram muito.

O mundo contemporaneo alids, (SOUSA, 2015) é considerado o periodo
onde se estabeleceram as mais marcantes mudancas da historia do mundo, pois nela
houveram insercdes dos meios de producdo em massa na rotina das pessoas, as
sociedades evoluiram com o advento da tecnologia e o crescimento das nagdes
assegurou melhora na qualidade de vidas da grande parte do mundo no qual se
conhece hoje.

Em um contexto histérico pode-se dizer fundamentalmente, € que a familia,
sendo uma instituicdo de formacdo multivariada e culturalmente determinada, tem
sabido resistir e adaptar-se a todas as transformacdes e mutagdes familiares e sociais,
tendo ela propria sendo parte de todo esse processo evolutivo cultural (LEANDRO,
2006).

O conceito de familia que existia na época continuou 0 mesmo, apesar do
tempo que passou desde entédo, os provedores continuam sendo 0s mesmos, ainda
que nas ultimas décadas a presencga das mulheres exercendo a “chefia” familiar tenha
aumentado incrivelmente.

Portanto, pode-se classificar a familia como principio basico da formacao
dos povos, independente da cultura a qual estes estiveram inseridos, todos eles
possuiam uma concepcao de grupo familiar, o ocidente por exemplo, foi criado com

suas bases no catolicismo e permanece da mesma forma até entéo, a diferenca é que
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0 numero de mulheres que passou a comandar estes nlcleos aumentou, como mostra

a figura a seguir.

Figura 3 - Crescimento da atuacdo das mulheres como "chefes de familia"
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Fonte: IBGE (2010).

Analisando-se os dados expostos na imagem percebe-se que a quantidade
de mulheres que comanda uma casa a partir dos anos 2000 cresceu de 17% para
25% do total familiar, isso por si s6 mostra uma diferenca na fomentacao financeira
da populacéo e por consequéncia nos orcamentos familiares.

Passando a representar de acordo com o ultimo (CENSO, 2010), 41% da
forca de trabalho da nacao, um grande avancgo para o género nos ultimos 30 anos.

Essa diferenciacdo da formulag&o do controle familiar alterou as estruturas
financeiras das familias, visto que apesar do poder ter trocado de maos as mulheres
continuam sendo desvalorizadas por suas execucdes profissionais, chegando a
receber de acordo com o (CENSO, 2010) 70% do valor total que um homem nas
mesmas condi¢cdes receberia, isso representa uma “queda do faturamento” familiar.

A figura a seguir ilustra as caracteristicas apresentadas anteriormente, no
tocante a diferenciagéo de rendas, entre homens e mulheres no mercado de trabalho,
e por consequéncia, a desigualdade econdmica que releva inteligéncia por questbes
de género, acarretando principalmente nos grupos familiares que diminuiram as

receitas mensais.
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Figura 4 - Participacdo de homens e mulheres no mercado de trabalho
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No mercado de trabalho a representatividade feminina continua menor,
com cerca de 50% do total, contra os mais de 70% de participacdo masculina, 0s
dados ainda demonstram outro problema, a quantidade de mulheres desempregadas
€ maior que a de homens, respectivamente, 6% e 8%, o que proporcionalmente indica
uma defasagem do sexo feminino ativo, visto que as pesquisas indicam que no Brasil
o numero de mulheres € maior que o de homens.

ApdOs breve analise e reconhecimento, também se destaca que o
rendimento dos trabalhadores é diferenciado pelo sexo dos mesmos, as mulheres
exercendo func¢des préximas recebem na maioria das vezes menos que homens com
as mesmas tarefas, ainda de acordo com o (IBGE, 2016) o valor arrecadado por

mulheres e homens é respectivamente, R$ 1.392,00 e R$ 1.884,00 nominais mensais.

2.3.1 Orgcamento Financeiro

Toda empresa deveria antes de se instalar em uma praca, realizar um
planejamento estratégico preciso, sobre como atuar no mercado financeiro,
detalhando receitas, despesas, localizagdo, infraestrutura, modelo de atuacdo,
parcerias e entre outros fatores que possibilitam o sucesso da instituicao.
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O bom planejamento financeiro pessoal e empresarial sé ocorre quando ha
elaboracdo de um orcamento, seguido de andlises de fluxo de caixa onde s&o
detalhadas, receitas e despesas (HALFELD, 2011). Isso garante ao empresario e aos
objetos de estudo desta monografia (provedores familiares), a eficacia das acbes a
serem tomadas.

Sendo assim, cabe aos fornecedores dos recursos familiares o prévio
planejamento, para que 0s mesmos nao necessitem em um momento de dificuldade
do empréstimo de dinheiro de bancos que cobram juros relativamente maiores que
quaisquer outros investimentos existentes no mercado, e, dessa forma ndo assumam

compromissos “impagaveis” ao longo do tempo.

2.3.1.1 Orgamento financeiro familiar

Existem diversas maneiras de transformar recursos adquiridos em renda e
lucro, através do tempo, para tal ha um conceito que deturpa os demais e acumula o
maior potencial pessoal, transformar o orcamento pessoal familiar em uma concepcao
de gestdo empresarial € uma forma de alavancar melhores resultados, rendimentos e
poupar de acordo com as necessidades, pois como todo bom negécio, 0 objetivo
principal é sempre gerar rentabilidade (CERBASI, 2007).

Desta forma, ao empregar-se esta visdo ao convivio familiar o objetivo
proposto é o mesmo de uma organizacdo lucrativa, rentabilizando as sobras
financeiras e ao longo do tempo ser um “érgao” lucrativo.

Logo, vé-se necessario a implantacdo de ferramentas financeiras que
desenvolvam o processo orgcamentario do conjunto de 6rgéos do sistema familiar. De
acordo com (COLLELA et al., 2015) “A familia € como uma empresa; precisam ter
metas, planejamento e orcamentos de gastos. ”, tornando-se parte integral do convivio
das pessoas, num ambito mais expressivo, algo que afeta diretamente a comunidade
que esta inserido e, portanto, transforma tudo ao seu redor.

No tocante ao contexto familiar temos que a familia, como uma célula
social, deve ter a preocupacao com suas unidades patrimoniais e analisar a variagcao
da rigueza gerada, utilizando planejamentos e controles de forma organizada
(PEREIRA, 2011), o trecho infere que todos aqueles setores do sistema criado para

manipulacéo do dinheiro sdo partes operantes do processo de rentabilizacédo da casa.
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A administracdo passa a ser artigo inseparavel das familias que atuam de
maneira organizada financeiramente, porqué é importante o controle de todos os
processos financeiros para o0 acompanhamento dos resultados, de acordo com o que
foi estabelecido, e melhora-los, caso se verifique alguma divergéncia (PEREIRA,
2011), simplificando de maneira breve o demonstrativo de resultados financeiros,
instrumento empregado em empresas para analise de dados e possiveis resolucédo
de problemas inerentes durante o processo de manutencédo do mecanismo.

E indispensavel nos parametros atuais da sociedade a utilizagdo de uma
ferramenta como modelo de controle financeiro, exercendo uma funcdo de metas e
objetivos, pois tudo gira em torno dos gastos mensais e serdo eles 0s responsaveis
por garantir uma vida segura, como conceitua Bittencourt; Neves (2015) “Um
orcamento familiar bem elaborado pode fazer mais pelo futuro do que muitos anos de
trabalho e € o que faz a diferenca entre sonhadores e realizadores”.

Portanto, utilizar uma ferramenta como forma de controle financeiro e
demonstrativo de resultados oferece ao empreendedor uma opcéo diferenciada e
fatidica do que esta acontecendo com as entradas e saidas de seus recursos

financeiros.

2.4 ENDIVIDAMENTO FINANCEIRO

Em detrimento destas situacfes, existem livros e métodos que explicam
como lidar com problemas relacionados ao furo de um fluxo de caixa, e principalmente
da falta dele.

De acordo com (MOREIRA, 2017) o principal problema do consumo
desenfreado brasileiro € a falta de planejamento estratégico das familias, ele por si s6
se torna o grande vildo dos endividamentos financeiros e acarreta em obrigac6es nao
quitadas e responsabilidades ignoradas.

Ainda assim, este fator ndo € o Unico causador dos problemas
orcamentarios financeiros no pais, a abertura de crédito também tem sua parcela de
culpa, pois como aconselha (MOREIRA, 2017), o recomendado € a utilizacdo de um
“crédito responsavel”, para que os cidadaos fujam o mais depressa possivel de

cheques especiais e cartdes de crédito ilimitados.
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Relacionando estes fatores podemos destacar a figura a seguir, que
apresenta a diferencga entre os niveis de pessoas inadimplentes e endividadas no pais
de 2017 para 2018.

Figura 5 - Relacao entre inadimplentes e endividados
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Fonte: IBGE (2010).

O numero de inadimplentes aumentou no pais, de acordo com a CNC
(2018), (Confederacdo Nacional do Comeércio de Bens, Servicos e Turismo), as
familias endividadas em janeiro de 2017 representavam 57,8% da populagéo ja em
janeiro de 2018 o total aumentou para 61,3%.

Analisando os dados extraidos da pesquisa, observa-se que de acordo com
a CNC (2018), apesar do namero final de familias endividadas ter aumentado, a %
capaz de ndo arcar com essas dividas diminui, passando de 10,2% para 9,5% do total.
Inferindo que a forma de lidar com as finangas vem melhorando, pois, a
conscientizacdo econémica aumentou, existem mais facilidades ao conhecimento e
esse fator agregou muito as pessoas mais necessitadas.

A forma como o mercado atua também facilitou a entrada de mais pessoas
ao processo mercadoldgico, antes excluidas, agora com papel importante no comércio
brasileiro, a oferta de crédito e os prazos de pagamentos estendidos aumentou a
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demanda por investidores, diminuindo a linha de corte do processo, dando acesso a
mais camadas da sociedade, a servigos, bens e consumo, o que por contrarregra,
aumentou o endividamento da nacdo (CLAUDIO; NUNES; SILVA, 2009).

Existe uma diferenca, que em analises mostrou-se de suma importancia,

na definicdo de inadimplentes e endividados, que de acordo com (OEC, 2002):

A luz desta concepcdo, entende-se que endividados podem se tornar
inadimplentes; endividados trabalham para quitar suas dividas por terem
pouca ou nenhuma habilidade de lidar com o dinheiro, por néo se
preocuparem em fazer um planejamento financeiro ou por motivos implicitos

em razdes sociais ou psicoldgicas. (OLIVATO; SOUZA, 2007, p.1).

Destacando a necessidade de compreensdo entre estas duas
denominacdes, presentes no processo de planejamento financeiro e imprescindiveis
a andlises aprofundadas dos problemas econdmicos brasileiros.

Vale-se ponderar que o acesso adquirido por este grupo de novos
consumidores, trouxe também maiores dificuldades financeiras a sociedade comum,
visto que estes ndo possuem o mesmo conhecimento critico acerca de questdes
econdmicas, e ndo conseguem, na maioria das vezes equilibrar os gastos excessivos

do consumismo e dos produtos considerados de “necessidades basicas”.
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3 PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS

O termo “Metodologia cientifica” é determinado de forma categdrica por
Andrade (2007, p. 119), “Metodologia é o conjunto de métodos ou caminhos que séo
percorridos na busca por conhecimento”, baseando-se nessa afirmacao pode-se dizer
que a obtencdo do conhecimento s6 € valida a partir do momento que suas bases
estejam fortificadas em incontestaveis fundamentacoes.

Pois dessa forma o conhecimento adquirido serd estimulado de forma
exata, realcando as qualidades e eliminando as dificuldades encontradas ao longo do
caminho, possibilitando a obten¢c&o dos objetivos, tracados em paralelo ao propdsito
idealizado pela pesquisa.

Portanto, levando-se em conta a definicdo proposta pelo autor, pode-se
determinar que, apesar de existiram variagdes pelas quais as pesquisas séo
baseadas, o método cientifico representa fundamentalmente, as condutas de

procedimentos padrdes para que o objetivo idealizado seja atingido.

3.1 DELINEAMENTO DA PESQUISA

O projeto esta dividido em trés momentos, o primeiro deles diz respeito aos
fins da investigagdo, o trabalho classifica-se como uma “Pesquisa Descritiva” de
carater quantitativo. Pode-se identificar tal definicdo na sintetizacdo do termo dizendo
gue ele relata a realidade sem nela impor interferéncia, sendo assim, o pesquisador
tem um papel apenas de observador no ambiente investigado (APPOLINARIO, 2012).

Define-se entdo que a pesquisa apenas observa, registra e correlaciona
fatos e fenbmenos da realidade sem a manipulagdo do mesmo, justificando sua
aplicacdo na monografia, pois o0 projeto se dispbe apenas a expressar 0S
acontecimentos com analises aprofundadas do ocorrido na forma como sé&o
desenvolvidos os orgamentos familiares igarenses.

Em um segundo momento sdo determinados os meios de investigacao
pelos quais a pesquisa se desenrolou e, portanto, classificando-se como uma

pesquisa bibliografica de campo.
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Por pesquisa de campo, tem-se que é aquela utilizada com objetivo de
conseguir informacfes e/ou conhecimento acerca de um problema, para o qual se
procura uma resposta de maneira objetiva e direta (MARCONI; LAKATOS, 2010).

Portanto, define-se de tal maneira pois a pesquisa foi realizada diretamente
na origem e seus dados extraidos e analisados através de questionarios aplicados a
populacao residente no seu meio. A escolha da pesquisa em relacdo aos seus fins e
meios, para elaboracdo da monografia, leva em consideracdo a sua pertinéncia a

tematica escolhida.

3.2 DEFINICAO DA AREA OU POPULACAO ALVO

A pesquisa foi realizada na cidade de Igara — SC, com membros residentes
na comunidade e que ja possuem legalmente a autorizacado juridica para formar uma
familia, “homem e mulher com dezesseis anos podem casar, exigindo-se autorizacao
de ambos os pais, ou de seus representantes legais, enquanto nao atingida a
maioridade civil” (BRASIL, 2002). Ja a partir dos 18 anos, o casal pode passar a viver
juntos sem necessidade de consentimento dos pais, a partir destas informacdes foi
determinado os componentes do projeto.

De acordo com o (Censo, 2010), Icara possuia uma populacao total de
58.833 habitantes em 2010, sendo que destes, 29.303 pertenciam ao sexo masculino,
representando 50,19% do total de cidadaos, enquanto a populacdo feminina era de
29.530 habitantes, representando 49,81% da populacdo, basicamente a
representatividade do municipio em questdo de género se iguala, devido a grande
paridade de cidaddos de ambos 0s sexos.

A pirdmide etaria de Icara € muito semelhante a brasileira, com mais
pessoas em idade para trabalhar e menos criancas e idosos, isso implica que em um
futuro breve existira no municipio dificuldades de se encontrarem pessoas aptas e em
idade de trabalhar e contribuir com os impostos federais.

Por consequéncia, as barreiras produtivas impediréo o crescimento interno
da comunidade assim como acontece atualmente no cenario brasileiro, onde a
populacdo esta mais velha e o rendimento do trabalho ja ndo é mais o mesmo.

A seguir, sera apresentado uma tabela que apresenta a quantidade de

pessoas de ambos o0s sexos acima dos 15 anos de idade na regido de Igara.
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Tabela 1 - Distribuicdo da populacédo acima de 15 anos de idade em icara

. TOTAL
IDADE GENERO QTD. % AMOSTRA % TOTAL DE ICARA
Feminino 2.641 5,79% 4,53%
De 15 a 19 anos -
Masculino 2.789 6,11% 4.77%
Feminino 5.330 11,68% 9,10%
De 20 a 29 anos -
Masculino 5.487 12,02% 9,40%
Feminino 4.365 9,56% 7,45%
De 30 a 39 anos -
Masculino 4,181 9,16% 7,20%
Feminino 4,528 9,92% 7,75%
De 40 a 50 anos -
Masculino 4.443 9,73% 7,60%
. Feminino 6.144 13,46% 10,45%
Acima de 50 anos -
Masculino 5.734 12,56% 9,75%
TOTAL 45.642 100% 78%

Fonte: IBGE (2010).

Pode-se concluir com esta tabela que o municipio possui atualmente cerca
de 78% de sua populacdo com idade superior a 15 anos, portanto o presente trabalho
abordou os grupos assim pré-determinados, que foram ainda delimitados pela
guantidade de familias que residem em Icara.

De acordo com o (IBGE, 2010), o municipio possuia uma quantidade de
18.776 familias dentro dos diversos bairros da regido, com uma média familiar um
pouco acima de 3 integrantes.

Portanto, o trabalho buscou analisar os dados provenientes de familias,
estas formadas por cidaddos com mais de 15 anos de idade, e aptos a trabalhar.

Utilizando como fundamentacdo o calculo proposto por (BARBETTA,
2004), e considerando um erro amostral de 7% para tais referéncias, descobre-se que
a necessidade de questionarios que precisam ser respondidos para alcancar-se uma
amostra plausivel da populacdo sobre orcamentos familiares € de 196.

Logo abaixo esta designado o método de céalculo proposto para a obtencéo
da quantidade de questionarios que a amostra da populacao exige, assim como o Erro

Amostral que esta funcdo matemética determina.

Tabela 2 - Célculo de Erro Amostral e quantidade de Amostras

Considerando Populacé&o Infinita Considerando Populacéo Finita
no:21_ n=NxngN
EO X No
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no = Amostra considerando populacéo infinita. n = Amostra considerando populacdo N (Finita)
Eo = Erro amostral. N = Tamanho da Populagéo.

Apo0s a aplicacdo da pesquisa:

Calculo do Tamanho da Amostra Calculo do Erro Amostral

Erro amostral desejado 7,00% Questionérios Validos 196,00

Populacdo 58.833 Populacao 58.833

Amostra cons@grgndo a populacdo 196,00 Erro Amostral c~on§|(jerando a 7.00%
finita populacao finita

Fonte: Adaptado de Barbetta (2003).

3.3 PLANO DE COLETA DE DADOS

O projeto foi constituido de dados de fontes primarias, devido ao fato de
gue o pesquisador apos a realizacdo de um questionario fechado, aplicard 0 mesmo
a uma amostra da populacao de Icara, a pesquisa foi disponibilizada por um link de
compartilhamento da plataforma do Google Formularios. Sendo que estes foram
enviados pelas redes sociais aos participantes do projeto.

As perguntas foram elaboradas com base na relagdo de Receitas x
Despesas, indagando questionamentos como despesas de lazer e entretenimento,
custos por necessidades, montante de receitas, aplicacdes dos recursos e dados de
identificacdo que asseguram a conformidade dos dados expostos.

Apos recolhimento das respostas foi realizado a analise dos questionarios
e encerrada a pesquisa de campo com os resultados tabulados por grau de
importancia para projeto do TCC.

3.4 PLANO DE ANALISE DE DADOS

Apoés a aplicacdo da pesquisa e obtencdo dos resultados pertinentes ao
projeto, foram realizadas analises das respostas e informac¢cBes adquiridas para
posteriormente agrupa-las, dividindo-as por topicos, secdes e objetivos que visam a
compreensao completa dos dados que se mostraram de maior relevancia, durante a
aplicacdo préatica da monografia.

Foi utilizado a pesquisa quantitativa como forma de determinar as vertentes

de relevancia da pesquisa, baseando-se na fala de (OLIVEIRA, 1997), que como
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principio fundamental tem-se a quantificacdo dos dados alcancados, usando técnicas
de estatisticas e suas vertentes analiticas.

A utilizacdo dessa abordagem se da pela sua esséncia em classificar e
determinar paralelamente as relacbes das variaveis informadas em pesquisas
descritivas.

Apo6s compreensdao dos fatores citados, foi determinado dessa maneira que
a melhor forma de lidar com os dados provenientes das pesquisas é a analise de
ordem quantitativa, pois esta classifica as variacdes de resultados da melhor forma

possivel.
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4 ANALISE DOS DADOS DA PESQUISA

Este capitulo aborda a coleta dos resultados obtidos na realizacdo do
projeto de pesquisa, que foi aplicado através de uma plataforma online chamada de
“Google Docs. 7, em que uma amostra da populacdo do municipio de Igara — SC
respondeu a uma série de 22 perguntas de cunho financeiro familiar, estas foram
elencadas em 5 secdes distintas, e representam aspectos do modo como as familias
se organizam.

Sendo assim, serd apresentado a seguir a analise das respostas que se
mostraram de maior importdncia nas abordagens realizadas, e finalmente uma

sistematizacdo geral das questdes aplicadas as familias da cidade.

4.1 DADOS DE IDENTIFICACAO

O primeiro passo do processo de analise sera a classificacdo dos dados de
identificacdo dos participantes que esta pesquisa abordou, por terem sido
classificados dentro de uma amostragem da populagdo possuem aspectos
semelhantes e os resultados obtidos estéo transcritos a seguir.

Esta secao sera dividida em trés tabelas, a primeira delas contemplando as

guestdes de género e idade.

Tabela 3 — Secdo 2 - Dados de identificacdo (género e idade)

IDADE GENERO TOTAL
QTD. %
Feminino 20 10,20%
De 15 a 19 anos ;
Masculino 12 6,12%
Feminino 35 17,86%
De 20 a 29 anos ;
Masculino 22 11,22%
Feminino 31 15,82%
De 30 a 39 anos ;
Masculino 19 9,69%
Feminino 26 13,27%
De 40 a 50 anos ;
Masculino 12 6,12%
. Feminino 15 7,65%
Acima de 50 anos -
Masculino 4 2,04%
TOTAL 196 100%

Fonte: Elaboracgéo prépria a partir de dados da pesquisa.
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De acordo com as caracteristicas que podem ser observadas através da
tabela exposta acima, determina-se que 45,4% dos entrevistados tem até 30 anos de
idade, isto porque o projeto de pesquisa foi aplicado em um ambiente universitario,
onde encontra-se em sua maioria adolescentes e jovens adultos.

Quando estes dados sdao comparados com a cidade de lIgara, que
apresenta uma piramide onde praticamente metade das pessoas sdo do sexo
feminino e a outra metade do sexo masculino, as respostas obtidas neste questionario
representam uma divergéncia populacional, pois a grande predominancia das
respostas da amostra foi de pessoas do sexo feminino, que atingiu cerca de 65%.

A proxima tabela apresentard os dados provenientes de localidade,

atuacao profissional e pessoal.

Tabela 4 — Secéo 2 - Dados de identificacéo (bairro e atuacdo profissional)

TRABALHAM NO QUANTIDADE DE
Loe L= MUNICIPIO INTEGRANTES
BAIRRO QTD. % QTD. % QTD. %
Centro 42 21,43% 27 21,09%
- 1 3,56%
Bairro Aurora 24 12,24% 20 15,63%
Jardim Elizabete 19 9,69% 15 11,72%
— 2 20,74%
Nossa Senhora de Fatima 17 8,67% 13 10,16%
Presidente Vargas 14 7,14% 12 9,38%
- 3 39,35%
Jaqueline 13 6,63% 9 7,03%
Cristo Rei 10 5,10% 5 3,91%
- 4 24,35%
Vila Nova 9 4,59% 4 3,13%
Liri 8 4,08% 2 1,56% .
Acima de 4 12,0%
Outros 40 20,41% 21 16,41%
TOTAL 196 100% 128 100% 196 100%

Fonte: Elaboracéo prépria a partir de dados da pesquisa.

Como pode ser identificado na tabela anterior, os entrevistados foram
interpelados sobre o municipio de atuacdo profissional, a grande maioria das
respostas demonstra a predominancia de pessoas que vivem e trabalham no proprio
municipio, aproximadamente 65% das pessoas, cerca de 128 respostas da amostra.

Outro dado interessante sobre a identificacdo do grupo de entrevistados €
gue aproximadamente 21% (42) das respostas provém de habitantes do “centro” do

municipio, o segundo bairro na analise (Bairro Aurora) atingiu 24 respostas, cerca de
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12% da amostra, e o restante dos entrevistados esta dividido nos demais bairros da
regiao.

A pesquisa apresentou outro importante aspecto que predomina agora na
sociedade brasileira, as familias estdo menores e de acordo com o IBGE (2016), o
namero médio de individuos em uma familia em 2002 era de 4,3 IPF, ja o Ultimo censo,
com dados de 2010, constatou uma queda meédia de 1 individuo por familia.

Os dados corroboram com o projeto de pesquisa efetuado, que apresentou
aproximadamente 40% das respostas de pessoas que vivem em familias de 3

individuos, a média de individuos por familia atingiu a quantidade de 3,2 pessoas.

4.2 FATORES EDUCACIONAIS

Neste capitulo serd apresentado os fatores educacionais dos
entrevistados, o quao importante € a obtencdo do conhecimento para uma boa saude
financeira e quais as suas consequéncias na sociedade brasileira, para que dessa

forma identifique-se o nivel de clareza educacional dos entrevistados.

Tabela 5 — Secdo 2 - Grau de escolaridade x instru¢des orgcamentérias

GRAU DE ESCOLARIDADE DO “CHEFE INSTRUIDO A LIDAR COM FINANCAS
DE FAMILIA” ORCAMENTARIAS NA INFANCIA
ENSINO QTD. % SIM NAO PCF:Q(C)),I\DIIZ?A
Fundamental 38 19,39% | QTD. % QTD. % QTD. %
Médio 42 21,43%
Técnico 5 2,55%
Superior Incompleto 22 11,22% 57 29,08% 132 67,35% 7 3,57%
Superior Completo 87 43,37%
Analfabeto 2 2,04%
TOTAL 196 100% TOTAL 196 100%

Fonte: Elaboracgéo prépria a partir de dados da pesquisa.

Como ja mencionado anteriormente, a falta de conhecimento € um dos
aspectos que mais prejudicam a saude financeira dos cidadaos brasileiros,
infelizmente é um dado que alcangou um dos maiores indices, quando interpelados

sobre a conscientizacdo do estudo sobre financas na infancia (durante o periodo
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escolar), o resultado foi de que aproximadamente 71% nunca havia recebido
instrugcbes acerca do tema, ou tiveram que buscé-las por conta propria.

Algo que denota uma analise mais aprofundada, isto porque, a maior parte
dos cidad&os nunca recebeu um alinhamento da forma como atuar no mercado
financeiro, mas ainda assim, cerca de 54,6% das familias icarenses possuem nos
seus lares, “comandantes” com o minimo de clareza educacional, pois estes
caracterizam-se por terem obtido a chance de ingressar educacionalmente em
instituicbes de ensino superior.

De todos os entrevistados apenas 2% possuem um “chefe” familiar
analfabeto, uma breve indagacéo pode ser feita acerca da situacao, e ela corrobora
com as pesquisas realizadas pelo INEP (2018), que de acordo com a ultima avaliacao
geral da prova do PISA que apresentou uma queda drastica do conhecimento relativo
de estudantes nos ultimos anos do ensino no pais, quando comparado a um cenario
de 12 anos atras.

Percebe-se entdo que apesar de serem familias bem estruturadas em sua
maioria, o conhecimento financeiro sempre foi deixado de lado pelo sistema
educacional e, infelizmente isso afetou e afeta a vida de diversos cidadaos que néo

possuem a clareza necessaria nos dias de hoje.

4.3 RENDA E INVESTIMENTO

Esta secdo tera como objetivo central analisar as narrativas que cercam as
rendas dos cidaddos icarenses e entender quais Sd0 em sua maioria a
empregabilidade dada aos possiveis saldos de caixa (lucro), ou incapacidade de
manter o padréo de vida existente (prejuizo) mensal.

A segquir, sera utilizada para a analise dos dados pesquisados referentes
ao local de fonte dos recursos adquiridos pelas familias, por questdes de necessidade,
e o valor dispendido para tais acoes, a tabela destaca os dados por género e origem,
as rendas que englobam os orcamentos financeiros familiares do municipio.

Isso possibilitard que seja possivel determinar informacdes relevantes
acerca das meédias mensais encontradas e englobadas nas maos das familias, e

assim sistematizar a forma pela qual o dinheiro entra nos caixas.
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A tabela a seguir ndo inclui o percentual de trabalho informal, pois sua

representacéo € irrelevante, ainda assim sera tratado a seguir.

Tabela 6 — Secdo 3 - Fontes de renda familiar

PRINCIPAIS FONTES DE RENDA VALOR FINAL DA RENDA MEDIA
FONTE GENERO QTD % GENERO VALOR
Trabalho Formal Feminino 54 34,68%
(carteira assinada) | Masculino 37 27,17% MASCULINO R$ 2.598,83

Feminino 35 16,76%

Trabalho Autbnomo ;
Masculino 21 8,67%

, Feminino 31 16,76% FEMININO R$ 2.419,07
Aposentadoria -
Masculino 18 9,25%
TOTAL 191 97% MEDIA FAMILIAR R$ 4.150,25

Fonte: Elaboracéo prépria a partir de dados da pesquisa.

Os resultados obtidos apresentam uma grande variedade de receitas
provenientes dos mais diversos tipos de servi¢os, sejam eles formais ou informais, a
principal fonte que ainda predomina no sistema € a do trabalho de carteira assinada,
em que 62% dos entrevistados se enquadra, coincidentemente cerca de 60% das
familias também utiliza como recursos principais para suas receitas a carteira
assinada, que atualmente garante ao empregado diversos beneficios.

Outra fonte de renda que vale a pena ser citada, e que, inesperadamente
apresentou apenas 3% das respostas, € o trabalho informal, é a fonte de renda que
ndo consta na tabela por apresentar apenas 5 respostas, e ndo representar uma
guantidade relevante, ela ndo dispende de pagamento de impostos para ser utilizado,
mas nao é considerado ilegal.

A grande maioria dos cbnjuges é quem possui maior receita relativa, com
cerca de R$ 2.598,83 por pessoa, isso incita que quem recebe maior salario no
municipio de icara de acordo com o questionario sdo os homens, visto que a maior
parte dos entrevistados a responder o questionario, cerca de 66% sdo mulheres,
apesar da diferenca ser minima, algo em torno de R$ 179,76, pois a média mensal
das pessoas do sexo feminino foi de R$ 2.419,07.

Sendo assim, pode-se analisar a média salarial mensal das familias do
municipio, levando em conta que estas sdo compostas em sua maioria por trés

integrantes, obtém-se um valor médio por familia de R$ 4.150,25.
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4.4 CUSTOS E DESPESAS

Este capitulo é responsavel pelo detalhamento dos custos financeiros,
onde sdo empregados e de quais formas os cidadaos do municipio costumam utilizar-
se de certos aspectos para usufruirem de conforto social.

A proxima tabela apresentara detalhadamente com o que os custos sao
mais utilizados e os valores inclusos nesse processo. Cabe salientar que o0s
somatorios dos valores obtidos ndo representam 100%, pois as opg¢des poderiam

obter mais de uma Unica escolha, portanto ultrapassam, ou ndo atingem, o valor.

Tabela 7 — Secdo 4 - Detalhamento dos custos financeiros

DETALHAMENTO DOS CUSTOS FINANCEIROS
DESTINO VALOR % DETALHAMENTO %
) Jantas (lanches) 86,7%
Lazer e Entretenimento R$ 380,37 9,44%
Churrasco 59,2%
; Remédios 86%
Saulde R$ 445,25 11,05% .
Plano de Saude 61%
5 Ensino Superior 52,1%
Educacéo R$ 672,73 16,69% , —
Livros/ Mat. Didaticos 42,3%
L. Roupas 62,4%
Vestuario R$ 338,74 8,41%
Sapatos 21,3%
Gasolina 95,4%
Transporte R$ 466,03 11,56% — -
Manutencédo do Veiculo 67,2%
. 5 Pratos do dia a dia 97,3%
Alimentacgdo R$ 769,12 19,08%
Restaurantes 62,2%
. Poupanca 63%
Investimentos R$ 495,92 12,31% —
Iméveis ou Terrenos 51,4%
asti Financiamento de Veiculos 31,3%
Empréstimos e R$ 462,06 11,46% el - >
Financiamentos Financiamento de Imoveis 23,9%
TOTAL R$ 4.030,22 100%

Fonte: Elaboracéo prépria a partir de dados da pesquisa.

Os dados provenientes das pesquisas realizadas apontam que cerca de
33% das familias icarenses ainda necessitam de cerca de R$ 462,06 para conseguir
se manter ativo mensalmente, isso € 11,5% da renda média familiar do municipio,
apesar de nao ser um capital irreversivel de ser quitado, apresenta-se como um
cancer maligno que consome aos pPoucos Seus usuarios e precisa urgentemente ser

extinguido dos orgamentos familiares.
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Para equilibrar os dados negativos apresentados, tem-se que 50% das
familias consegue ao final de cada més utlizar R$ 495,92 das suas receitas
destinando-as as aplicagcbes, 0 que representa aproximadamente 12,3% do
orcamento dos “custos” financeiros.

Fazendo um paralelo entre os dois pontos, nota-se que a maior parte das
familias do municipio consegue além de quitar todas as dividas mensais, aplicar
excedentes de caixa, um diagnostico surpreendente.

Tem-se ainda que os grandes custos despendidos mensalmente pelas
familias icarenses giram em torno das necessidades bésicas, visto que as despesas
com alimentacao por exemplo, atingem a quantia de R$ 769,12 mensais, em paralelo
ao valor de renda alcancado também através dos dados desta pesquisa, temos um
direcionamento de que aproximadamente 19,1% dos recursos é utilizado nessa area
do orgcamento.

Areas como salde, vestuario, despesas com transporte e lazer, foram
considerados como tépicos de segundo plano nos questionarios respondidos, pois
nao representaram grandes influéncias nos orcamentos familiares quando isoladas,
ndo atingindo a margem dos R$ 500,00 mensais, juntas, entretanto, atingem o valor
de aproximadamente R$ 1.630,39 e em valores percentuais chegam a casa dos 40%
de todo o orgamento financeiro.

Um dado preponderante e que elevou as expectativas, foi com relacéo a
educacdo, o segundo com maior valor aquisitivo empregado, chegando a casa dos
R$ 672,73 e representando aproximadamente 16,7% das saidas dos recursos
financeiros de caixa.

Isso infere que na regido analisada a cultura do conhecimento esta
crescendo e se apresenta como sendo um grande diferencial do municipio, dado as

analises ja realizadas neste trabalho.

4.4.1 Lazer/ saude/ educacdao

Este subcapitulo sera destinado especialmente as areas de destino dos
custos empregados nos orcamentos familiares, detalhando os principais dispéndios

realizados mensalmente no municipio.
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Apés analisar a tabela chega-se a conclusdo de que os cidadaos da regiao
de Icara possuem gostos e similaridades em suas escolhas, principalmente no tocante
a diversao (lazer e entretenimento), pois de acordo com a pesquisa realizada, “Jantas
e Lanches” foi escolhida 170 vezes, cerca de 87% das respostas, considerando que
mais de uma alternativa poderia ser escolhida, temos como segunda opcao mais
votada, o “Churrasco”, muito presente culturalmente na regido sul do pais, atingiu
aproximadamente 59% das intenc¢des, com um total de 116 avaliacdes.

Outro fator interessante, que é considerado de maneira diferente pelos
entrevistados € a atividade fisica, na pesquisa foi dada a opcéo “Academia” na secao
“Lazer e Entretenimento” e na seg¢ao “Saude” da mesma forma, incrivelmente ambos
apresentaram praticamente a mesma quantidade de consideracdes, variando de
32,5% a 34,5% respectivamente, atingindo um somatorio de 132 respostas.

Praticamente considerado em todas as respostas, temos a opcao
“‘Remédios”, como custos da secao “Saude”, que obteve incriveis 168 selecdes,
chegando a margem de 86%, e liderando esta divisdo de despesas, seguido pela
opg¢ao “Plano de Saude”, bem atras da primeira alternativa, obteve 120 respostas,
cerca de 61% das escolhas.

Ja no tocante a educacao, obteve-se uma mais democratica distincado de
alternativas, mas a grande parte, cerca de 51% (101 respostas) possui Sseus custos
educacionais em cursos de graduacao (ensino superior), na segunda colocacéo o que
obteve maior quantidade de respostas foi a alternativa “Livros/ Materiais Didaticos”,

abrangendo um contingente de 42% (82 selec¢des) dos entrevistados.

4.4.2 Transporte/ alimentagdo/ endividamento

Apoés determinado que a média dos custos com transporte nos orcamentos
familiares na regido de Igcara € de R$ 466,03 temos que 0S maiores gastos que
abrangem este valor sdo em um primeiro momento, o gasto com combustiveis, cerca
de 95% das pessoas selecionaram essa area como a mais custosa, cerca de 187
respostas, em segundo plano, mas ndo menos importante, temos que 133 (68%) das
pessoas que gastam com transporte, destinam uma parte do valor especificamente

para a manutencado de seus veiculos.



50

No quesito alimentacdo, temos duas opg¢des muito bem qualificadas, sao
elas os “Pratos comuns...” do dia a dia e os custos com “Restaurantes”, as duas
alternativas obtiveram grande quantidade de sele¢des, uma com 191 escolhas, cerca
de 97% das respostas e a seguinte obteve 122 respostas (62%) das escolhas
respectivamente, vale ressaltar que cada alternativa do questionario poderia ser
escolhida, portanto o somatério percentual nunca sera 100%.

Os R$ 462,06 de recursos mensais que contemplam a necessidade
financeira de cerca de 33% das familias de I¢cara, sdo subdivididos em primeiro lugar,
por “Financiamentos de Veiculos”, com cerca de 61 respostas, representando 31% da
populacdo da amostra, lembrando que estdo sendo consideradas apenas as familias
que necessitam de recursos, e as porcentagens apresentadas representam a
guantidade relativa de familias, em segundo plano os “Financiamentos de Imdveis”
que obtiveram 47 respostas, alcancando 38% da populacéo relativa, o somatorio
destas duas alternativas alcanca o valor final de 86%.

4.5 PATRIMONIO FAMILIAR

Esta secdo apresentard a grade do padrdo de vida que os entrevistados
pela pesquisa possuem, determinando a grandeza de seus patrimonios e a relagéo
dos mesmos com 0 ndcleo aonde estdo inseridos, podendo assim determinar a
relacdo de seus bens, bem como sistematizar a o nivel estrutural das familias
icarenses.

Vale ressaltar que os valores encontrados podem ou nao coincidir com o
somatorio de 100%, exatamente por existirem uma quantidade inferior ou superior a
1 bem por familia, e as op¢des destacadas representarem um total acumulativo, ou
seja, a mesma opcao podendo ser escolhida mais de uma Unica vez, assim como,

nenhuma das vezes.

Tabela 8 — Secdo 5 - Grade do patrimdnio familiar

GRADE DO PATRIMONIO FAMILIAR

BENS QUANTIDADE QUANTIDADE RELATIVA %
TOTAL POR FAMILIA
Smartphones 516 2,63 263%

Méaquina de Lavar 230 1,17 117%
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Geladeira 264 1,35 135%

Televisao 467 2,38 238%

Banheiro 409 2,09 209%
Dependéncia para Empregado 27 0,14 14%
Moto 41 0,21 21%

Carro 305 1,56 156%

Casa 243 1,24 124%

MEDIA VERTICAL 278 1,42 142%

Fonte: Elaboracédo prépria a partir de dados da pesquisa.

De acordo com as respostas obtidas através do questiondrio, temos que a
grade de padrao de vida das pessoas é muito similar na regido estudada, os graficos
apresentam que as familias possuem em média 1,24 casas, ou seja, algumas
possuem 2 a 3 casas, algo muito comum na regido por se tratar de um local proximo
ao litoral, onde diversas dessas familias possuem outra casa.

Destaca-se também que dentro destas propriedades 82,6% das familias
possuem uma Unica maquina de lavar, e em média 2,09 banheiros, ou seja, dois
banheiros por casa, além disso, foi atingido 75% de margem para casas com apenas
uma geladeira e ainda nesse quesito, é determinado que cada familia possui em
média 2,38 televisbes, estruturalmente, tem-se ainda que 83,1% delas ndo possui um
cbmodo extra para empregados domésticos.

Determina-se que apenas 5,8% da populacdo que respondeu o
questionario ndo dispde de algum tipo de automodvel, seja ele, carro ou moto. Os
nameros indicam que a quantidade de carros atinge a média de 1,56 e de 0,21

motocicletas por familia respectivamente.

4.6 PARTICIPACAO NO ORCAMENTO

A seguir sera analisado o que a relacao entre quem detém o conhecimento,
e gquem nao o possui, pode influenciar na maneira como é conduzida a forma de lidar
com o dinheiro e a empregabilidade dos recursos dispendidos no cotidiano.

A tabela a seguir apresenta relagbes de controle financeiro, participacao

dos membros e conhecimento empirico ou técnico acerca do tema.
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Tabela 9 — Secdo 5 - Participacdo no orgcamento familiar

PARTICIPACAO ORGCAMENTARIA

CONTROLE JA PENSARAM EM ACREDITAM NO
REShf@gE?FQI)XA - PARTICIPAR DE BENEFICIO DO
RESPONSAVEIS % CURSOS CONTROLE
Sim Nao Provedores 39,4% Sim Nao Sim Nao
Compartilhado 42,8%
67,39% 30,61% 42,6% 57,4% 96,5% 3,5%
Nao Realiza 17,8%
100% TOTAL 100% 100% 100%

Fonte: Elaboracéo prépria a partir de dados da pesquisa.

Apoés toda a analise realizada, com as respostas obtidas através das
entrevistas, pretendeu-se entender a relacdo dos individuos com o controle financeiro,
guem o possui, quem o determina e de que forma estas “fiscalizagbes” sao realizados,
portanto obteve-se as seguintes respostas.

De acordo com a tabela tem-se que cerca de 60 entrevistados (cerca de
31% das respostas) ndo realizam em seus orcamentos familiares nenhum tipo de
controle entre o que sai de recursos e 0 que entra.

Ainda assim, 0s outros aproximadamente 69% que em algum momento
aplicam algum tipo de monitoramento sobre as receitas, os fazem em comum
compartilhamento, atingindo cerca de 43% dos entrevistados, dessa forma todos os
envolvidos podem sugerir e compartilhar, algo que lhes agrada.

A grande maioria, cerca de 58% dos entrevistados nunca pensou em
participar de um curso sobre finangas orcamentéarias, ainda assim a esmagadora
maioria 96% dos entrevistados acredita que 0s custos poderiam ser diminuidos assim
como as receitas ampliadas se estes dispusessem de algum tipo de material que
pudesse ser alimentado e gerido pelos provedores, como uma forma de controlar

todos os recursos e obrigacoes.

4.7 OTIMIZACAO DOS RECUROS

A seguir, sera apresentado uma tabela que indica a forma como recursos

extras de caixa sao empregados financeiramente, e qual a sua relagcdo com o0s
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rendimentos finais, quais as caracteristicas que norteiam a visdo de rendimento dos

entrevistados, e a lucratividade pretendida.

Tabela 10 — Sec¢éo 5 - Otimizacdo dos recursos

OTIMIZAGAO DOS RECURSOS

ENTRADAS DE CAIXA SAIDAS DE CAIXA DIFERENCA
VALOR % VALOR % VALOR
R$ 4.150,25 100% R$ 4.030,22 100% R$ + 120,03

Fonte: Elaboracédo prépria a partir de dados da pesquisa.

Apés a analise dos quesitos que foram observados até aqui, tem-se que as
familias de Icara, conseguem em sua maioria ter mais recursos que obrigacdes ao fim
de cada més. Pode-se perceber a diferenca destes nimeros quando se agrupa 0s
resultados, de acordo com a pesquisa 0s custos mensais comp&em o montante de R$
4.030,22 destinados para as areas ja abordadas anteriormente.

No tocante a recursos, estas familias conseguem gerar mensalmente a
quantia de R$ 4.150,25, ou seja, um valor significativamente grande quando posto a
prova as geracfes de riqueza destes cidaddos, aproximadamente R$ 120,03 de
sobras de caixa, naquelas familias que ndo possuem nenhum tipo de divida ja corrente
em seus orgamentos.

Foi questionado aos entrevistados, onde estavam sendo aplicados os
saldos provenientes das receitas realizadas mensalmente, obteve-se a seguinte
concluséo, cerca de 63% das familias continua aplicando o dinheiro na poupanca,
uma das opgbes que ndo apresentam rendimentos reais, visto que atualmente a
inflacdo do pais é cerca de 3%, os rendimentos aplicados neste tipo de renda fixa
obtém 4,5% ao ano, ou seja, a lucratividade é simplesmente irrelevante.

Outra grande parte da amostra 51% aplica seus rendimentos e sobras de
caixa mensais em terrenos e imoveis, pratica muito comum na regido da aplicacéo da
pesquisa.

O somatorio restante das familias que aplicam seus recursos em tesouro
direto (LCA’'s e LCI’s), na bolsa de valores ou em empresas por exemplo, nao

alcancam 15% da populacdo da amostra.
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5 CONCLUSAO

A forma com a qual cada familia se organiza é totalmente diferente, apesar
de algumas similaridades, pode-se perceber isso na aplicacdo da pesquisa, variaveis
como a educagéao, o controle exercido sobre os orcamentos financeiros e a quantidade
de recursos que cada pessoa inserida na rotina pessoal consegue adquirir, Sao
determinantes para o sucesso familiar, um ponto, entretanto, faz todo o diferencial, o
planejamento se encontra em apenas uma parcela dos cidadaos icarenses, e esses
com seguridade, desfrutam de deter o conhecimento nas maos.

Sendo assim, entende-se que existe a necessidade da aplicacao de tais
métodos para a obtencdo do éxito, visto que estruturar o orcamento familiar
desenvolve 0 grupo internamente e isso se expande para toda a comunidade, o
controle da as pessoas a possibilidade de evoluir mentalmente e compreender como
o sistema funciona, onde, quando, e como aplicar 0s recursos.

O estudo teve como objetivo, entender e sistematizar como sao realizados
os orcamentos financeiros das familias na regido de Icara, todas as entradas e saidas
de caixa, para que fosse possivel comparar seus resultados com estudos que
mostram que em regiées onde o controle exercido nos orgamentos é maior, por
consequéncia os individuos desses nucleos detém melhores condi¢fes financeiras e
estruturais.

Por meio do questiondrio aplicado a amostra da populacéo do municipio foi
possivel obter os dados necessarios para que 0s objetivos iniciais do projeto fossem
cumpridos, e a questao primordial que baliza todo o trabalho fosse respondida.

Os dados mostram que a regido de Icara possui familias muito bem
estruturadas, os resultados alids, mostraram que nas familias onde o nivel intelectual
€ maior, e onde todos os integrantes participam da formacdo orcamentéria,
juntamente com o controle exercido por meio de categorias de receitas e custos, 0
ganho gradual também é maior, e a tranquilidade financeira se sustenta, pois estas
ndo possuem obrigacdes (dividas) a serem quitadas.

Vale ressaltar que a regido de Igara possui uma abordagem estrutural
familiar muito bem equilibrada, apesar da resse¢do econdmica e dos indices atuais
na economia brasileira, estes grupos conseguiram se desenvolver de forma

satisfatoria.



55

Como sugestao para novos estudos que venham a incorporar 0s temas
abordados neste trabalho, propde-se que estes sejam feitos com uma amostra maior
da populacédo de Igara, assim como com um erro amostral menor, alcancando o
melhor nivel de confianca possivel, para que as respostas representem mais fielmente
o local de aplicagéo da pesquisa.

Sugere-se também, caso o pesquisador realize o estudo, que o faga com
uma amostra estratificada da regido, pois existem diversos bairros no municipio e esta

seria a melhor maneira de representa-los.
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APENDICE | - QUESTIONARIO APLICADO PARA A COLETA DE DADOS

Estudo do Perfil Financeiro das Familias de Icara

(Categoria: Dados de Identificagao)

1. Qual a Sua ldade
(Nesta questéo foram listadas todas as idades superiores a 16 anos, para que o entrevistado pudesse
selecionar a sua).

2. Qual o Seu Sexo

Masculino °
Feminino °
Prefiro Ndo Responder °

3. Vocé Mora no Municipio de Icara
Sim °
N&o °

4. Caso More no Municipio, em Que Bairro Vocé Reside

Presidente Vargas °
Centro °
Liri °
Jaqueline °
Vila Nova °
Nossa Senhora de Fatima °
Bairro Aurora °
Jardim Elizabete °
Cristo Rei °
Outros °

5. De Quantos Integrantes Sua Familia € Composta

zZhrwN PR
o

ais Integrantes °

6. Vocé e seus Familiares Foram Instruidos a Lidar Com Financas
Orcamentarias

Sim °
Nao °
Realizamos Curso Para Obter o Conhecimento Necessario °

7. Grau de Instrucao do “Chefe da Familia”
N&o Possui Alfabetizacao °
Ensino Fundamental °



Ensino Médio

Ensino Técnico

Ensino Superior Incompleto
Ensino Superior Completo

(Categoria: Renda)

8. Estrutura da Renda Familiar

Eu (Entrevistado) Pai Mée Filhos
1 Salario ° ° °
2 Salarios ° ° °
3 Salarios ° ° °
4 Salarios ° ° °
5 Saléarios ou Mais ° ° °
Dependente (Menor) ° ° °
Nao Possui Renda ° ° °

9. Fonte das Receitas Familiares

Eu (Entrevistado) Pai Mae Filhos
Trabalho Formal (Carteira ° ° °
Assinada)
Trabalho Informal ° ° °
Trabalho Autbnomo ° ° °
Aposentadoria ° ° °
Seguridade ° ° °
Vendas Extraordinarias ° ° °
Desempregado ° ° °
Outras Formas ° ° °

10. Investimento Para Rentabilizacdo das Rendas

Imdveis ou Terrenos

Poupanca

Bolsa de Valores

CDB (Certificado de Dep06sito Bancario)
LCA ou LCI (Letras de Crédito)

Titulos Publicos (Tesouro Direto)
Nenhum

(Categoria: Custo de Vida)

11. Orcamento Familiar

N&o Previsto R$ 50,00 R$ 100,00 -
- 100,00 500,00
Lazer e Entretenimento  ° ° °

Saude (Remédios) ° ° °
Educacéo ° ° °
Vestuario ° ° °
Transporte ° ° °

Alimentacéo ° °

R$ 500,00 -
1.000,00
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Avos  Conjuge Irmaos

Avés  Cobnjuge Irmé&os

R$ 1.000,00 -
2.000,00

Acima de R$
2.000,00



Investimentos ° ° ° °
Empréstimos ° ° ° °
Financiamentos

12. Gastos Destinados ao Lazer e Entretenimento
Festas
Viagens
Jantas (Lanches)
Cinema
Netflix
Churrasco
Academia

13. Gastos Destinados a Saude
Remédios
Plano de Saude
Consultas Médicas Regulares
Dentista
Terapia
Academia

14. Gastos Destinados a Educacao
Ensino Escolar Basico
Ensino Superior (Graduacao)
P6s-Graduacédo/ Mestrado
Material Escolar
Cursos Profissionalizantes
Livros/ Materiais Didaticos

15. Gastos Destinados ao Transporte
Passagens de Onibus
Taxi
Uber
Gasolina
Manutengé&o do Préprio Veiculo
Financiamento de Veiculo

16. Gastos Destinados a Alimentacgéo
Fast Food
Pratos Comuns (Arroz/ Feijdo/ Macarrao/ Salada/ Carne)
Suplementos Alimentares
Vitaminas
Restaurantes
Experiéncias Gastronémicas

17. Gastos Destinados a Endividamento
Financiamento de Veiculos
Financiamento de Imoveis
Empréstimos (Sem Destinacéo Especifica)
Empréstimo Consignado
Renegociacéo de Dividas
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Nenhuma Opcéo

(Categoria: Participacdo no Orgcamento)

18. Grade de Patrim6nio Familiar

0 1 2 4

Banheiros ° ° ° ° ° ° °
Smartphones ° ° ° ° ° ° °
Maquina de Lavar ° ° ° ° ° ° °
Geladeira ° ° ° ° ° ° °
Dependéncia para ° ° ° ° ° ° °
Empregado Doméstico

Televisao ° ° ° ° ° ° °
Motocicleta ° ° ° ° ° ° °
Carro o o o o o o o
Casa o o o o o o o

19. E Realizado Algum Controle Entre Entradas e Saidas de Caixa
Sim °
N&o

o

20. Quem Detém o Controle do Orgcamento na sua Familia
Somente os Provedores
O Controle é Compartilhado
N&o € Realizado Nenhum Or¢camento

21. Ja Pensaram em Participar de um Curso Sobre Financas Or¢camentarias
Sim °
N&o

22. Vocé Acredita na Possibilidade de Economizar Recursos com o uso de
Planilhas Financeiras Especificas Para suas Necessidades
Sim °

Nao
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